
Löydä Unelma-Asiakkaasi



Jos puhut KAIKILLE

et puhu KENELLEKÄÄN



ERO VIESTEISSÄ
”Elämäntaitovalmennusta ja mindfulness-ohjausta”

VAI

”Arjenhallinnan ja mielen tasapainon työkalut uraäideille” 



kohderyhmä = TARTTUMAPINTA

UNELMA-ASIAKAS = kohderyhmä



Löydä Unelma-Asiakkaasi = 
KOHDERYHMÄSI

• VIESTINNÄN SELKEYS JA HELPPOUS
• SELKEYS & ITSEVARMUUS VALMENNUSTOIMINTAAN
• VALMENNUSTAITOJEN SYVENTÄMINEN à ASIANTUNTIJAKSI

• ASIANTUNTIJABRÄNDIN KEHITTÄMINEN KOHDERYHMÄN JA SEN TARPEIDEN 
YMPÄRILLÄ
• KOLLEGA-KATEUS? ERILAISUUS ON RIKKAUS – JOKAISELLA ON OMAT VAHVUUTENSA 

JA YHDESSÄ OLEMME ENEMMÄN



Aloitetaan missiostasi
• Mitä haluan tehdä ja kokea?

• Missä haluan kasvaa ja kehittyä?

• Ketä haluan auttaa tai mitä haluan jakaa muille?

• Mitä minulle ja/tai muille merkittävää ja tärkeää siitä voisi seurata 
lopputuloksena?

• Mitä lisäarvoa voisin tuoda maailmaan?



Mikä on sinun
SUPERVOIMASI?

(slogan)









ELÄMÄNTEHTÄVÄ

IDENTITEETTI

USKOMUKSET / ARVOT

TIEDOT / TAIDOT / VOIMAVARAT

TOIMINTATAVAT / KÄYTTÄYTYMINEN

YMPÄRISTÖ / OLOSUHTEET

TA
VO

ITE



MIELIKUVAMATKA

ota mukava asento...



Lisää ideoita

• TYÖKIRJA: Löydä Unelma-asiakkaasi



Entä jos toimin paikallisesti pienellä 
paikkakunnalla?



Entä jos tykkään 
monipuolisuudesta?



Entä jos tykkään toimia monen 
kohderyhmän kanssa?



Entä jos minulla ei ole sydäntä 
käännyttää asiakkaita pois?



OLE REIPAS

OLE ROHKEA

OLE OMA ITSESI



KYSYMYKSIÄ?

OIVALLUKSIA?


